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Ruotsalais-
selvitys: Neste
Oililla parhaat
nettisivut

Neste QOililla on tuoreen ruot-
salaistutkimuksen mukaan
Suomen parhaat sijoittajasivut.
Viime vuonna Neste oli kol-
mas tdssd konsulttitoimisto
Hallvarsson & Halvarssonin
tekemin "Webranking”-vertai-
lun Suomi-sarjassa.

Sijoittajien, analyytikkojen
ja taloustoimittajien tekemin
vertailun kakkonen oli viime
vuoden voittaja Fortum ja kol-
monen Wirtsil4. Eniten sijoi-
tustaan paransi Ramirent.

Suomalaisyritysten sijoitta-
jasivut olivat viime vuonna kes-
kim3irin Euroopan huippua.
Talla kertaa saksalaisyritykset
ajoivat ohitse.

Suomalaisyritykset hallitse-
vat loistavasti taloustiedon ja
corporate governance -asioi-
den vilittdmisen.
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Kullan hinta
voi nousta
2 000 dollariin

Kullan unssihinta voi nousta
yli 2 000 dollarin ensi vuoden
aikana, kertoo brittilehti The
Telegraph siteeraten Citigroup-
pankin asiakasraporttia. Kul-
taa nostaa keskuspankkien ra-
hajérjestelmén likviditeettid li-
sddvi politiikka.

Tandin kullalla kdytiin
kauppaa 814 dollarin unssihin-

ta kavi
hintahui- o
pussaan hel-
kuussa. Silloin kultaunssi mak-
soi 1 030 dollaria. Kullan arvo
on kolminkertaistunut viimei-
sen seitsemin vuoden aika-

mi-

na.
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Nordea ja
Sampo Pankki
laskevat prime-
korkoaan

Nordea-pankki laskee prime-
korkoaan 0,65 prosenttiyksi-
kolla 4,25 prosenttiin. Muu-
tos tulee voimaan 15. joulu-
kuuta.

Nordea perustelee koron-
laskuaan markkinakorkojen ke-
hityksella.

Sampo Pankin prime-kor-
ko laskee 0,75 prosenttiyksik-
koa 4,25 prosenttiin. Koron-
lasku tulee voimaan 11. joulu-
kuuta.

Sampo Pankin luotonannos-
ta vastaava johtaja Aki Palo
toteaa pankin tiedotteessa, et-
t4 markkinakorkojen lasku on
ollut viime viikkoina poikke-
uksellisen nopeaa ja oli selvis,
ettd my0s prime-korot tulevat
alas.
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Stromsdal konserni

Miljoonaa euroa
Liikevaihto

9kk

2003 2004 2005 2006 2007 2008

| s48] 519] 563] 531] s6. Y

Likketulos

| -04] 1] -04] 18] -3/ [ERN

Oman padoman lisasijoitukset |

Oma padoma

S| oo

| _u| s8] 28] o] 1| [ERY

Nettovelkaantumisaste, %

| 200] s00] se3] 28] 257 G

Lahde: Balance Consulting

MIIKA KOSKELA/SAVON SANOMAT
w

Metsaliitto sy

rjay

tti

brandinrakentajansa
Pohjois-Afrikassa

Jorma Poysa
jorma.poysa@kauppalehti.fi

Metsiliitto on tehnyt uhkaroh-
kean siirron Pohjois-Afrikan
sahatavaramarkkinoilla. Osuus-
kunta ilmoitti maaliskuussa sen
tuotteita 15 vuotta myyneen In-
terasco S.A:n vetijille Alaa
Salemille, ettd Metsiliitto/
Finnforest myy vastedes tuot-
teensa itse.

- Olemme myyneet vuo-
desta 1993 alkaen Finnfores-
tin ja sen edeltijien Botnia-
woodin ja Mets3 Timberin sa-
hatavaraa Marokosta Saudi-
Arabiaan ulottuvalla alueella.
Rakensimme heille vahvan
brandin. Tuotteilla on hyva
imago ja vahvat asiakkaat. Ke-
vailld meille yllattden sanot-
tiin, ettei meilli itse asiassa
ole ollut mitdin agenttisopi-
musta heiddn kanssaan, Salem
himmaistelee.

Salemin mukaan Interas-
colla on ollut sopimus Met-
siliitto-konsernin kanssa.
Metsiliitosta todetaan, ettd
sopimuksen sisillosti on eri-
mielisyytt4 ja se on parhail-
laan vilimiesoikeudessa. Met-
sdliiton edustajat eivit halua
kommentoida tarkemmin asi-
aa.

Interasco ollut
merkittdva vieja
Pohjois-Afrikan sahatavara-

markkinoilla puhutaan merkit-
tivistd madrista. Parhaimpina
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Hyvat markkinat. Egyptissd on menossa paljon suuria tiehank-
keita ja asuntourakoita. Algeriassa puolestaan on mittava 150
miljardin dollarin investointiohjelma. My®os Libya on vélaytellyt
isoja investointeja ensi vuodelle. - Korkealaatuiselle suomalaiselle
puulle on paljon kysyntaa, Interascon omistaja Alaa Salem (vas.)
ja myyntijohtaja Salah Attia sanovat.

vuosina Salemin yhtié on myy-
nyt suomalaista lautaa ja lank-
kua 340000 kuutiota vuodes-
sa eli suuren suomalaisen sa-
han koko vuoden tuotannon
verran.

FErityisen kysytty4 on ollut
ja on edelleenkin méntylank-
ku ja -lauta.

Viime vuonna Interasco vei
Suomesta Pohjois-Afrikkaan
sahatavaraa yhteensi 260000
kuutiota, josta puolet meni
Egyptiin. Kaikkiaan yhtion sa-

hatavaravienti oli 400000 kuu-
tiota, silla asiakkaita on myds
Ruotsista ja Vendjalta.

Salem himmaistelee Metsa-
liiton intoa ly6da vientiyhteis-
ty0 kerrasta poikki.

- Tarkeint4 kuitenkin on, et-
td Metsiliitto kunnioittaa so-
pimusta, vaikka haluaisikin ir-
tisanoa sen.

Salemin mukaan yksi syy
kiistan syntymiseen saattoi
olla se, ettd suuressa konser-
nissa vaihtui myyntijohtaja

eiki uusi mies ehki tajunnut
hyvien suhteiden merkitystd
Pohjois-Afrikan markkinoil-
la.

Muun maailman seisahtu-
essa hyvi talouskasvu nayttia
Salemin mukaan jatkuvan vie-
14 erityisesti Egyptissi, jossa
bkt on ollut lihes Kiinan ve-
roisessa nousussa. Toinen hy-
vi vientimaa on Algeria.

- My®s Libyassa voi avau-
tua uusia mahdollisuuksia.

Eturivin sahoilta
uusia toimeksiantoja

Salem ei ole jadnyt murehti-
maan siti, ettd Metsiliitto
kadnsi Interascolle selkidnsa.
Interasco on ottanut aktiivises-
ti yhteytti eturivin suomalai-
siin itsendisiin sahureihin.

Se onkin saanut toimitusso-
pimuksia kuusamolaiselta Polk-
ky Oy:1t4, haminalaiselta Ha-
vesalta samoin kuin jarvelaldi-
seltd Koskiselta ja pyhantildi-
seltd PRT-Forestilta. My6s Kei-
tele Forest kuuluu uuteen
padmiesjoukkoon.

Salemin mukaan ensimmai-
nen laiva 1ihti marraskuussa ja
joulukuussa Egyptiin ja Alge-
riaan ldhtee huomattavia mai-
rii muun muassa P6lkyn ja Ha-
vesan tavaraa.

- Yhteisty0 itsendisten sa-
hojen kanssa on alkanut hyvin.
He ovat yritt3jii kuten mekin.
Ehka3 sekin helpottaa kanssa-
kidymistimme, Salem miettii

tyytyviisena.

FK sal haasteen karajille

Vakuutusmeklarit vaativat 60 000 euron korvauksia

Juha Jaakkola
juha.jaakkola@kauppalehti.fi

Finanssialan keskusliitto FK
on haastettu Helsingin kéri-
jdoikeuteen. Suomen Vakuu-
tusmeklariliitto vaatii FK:ta
vahingonkorvausta asianajo-
kuluista, jotka ovat syntyneet
liittojen vilisessd oikeusrii-
dassa, jonka FK on hivin-
nyt.

Haasteen perusteena on FK:
n edeltdjan, Vakuutusyhtioi-
den Keskusliiton, VKL:n, vii-
si vuotta sitten jasenilleen 14-
hettdma tiedote. Tiedottees-
saan VKL suositteli, ettd va-
hinkovakuutusyhtiét muuttai-

sivat meklaripalkkioiden
maksukdytintédan. Suosituk-
sen mukaan vakuutusyhtict
eivit enidd maksaisi meklareil-
le asiakkaan puolesta palkki-
oita, vaan meklarit laskuttai-
sivat palkkionsa itse suoraan
asiakkailtaan.
VakuutusmeKklarit olivat ja
ovat sitd mielt4, ettd tima kiy-
tdnto vahingoittaa huomatta-
vasti heidin liiketoimintaansa
ja vaikeuttaa ulkomaisen kil-
pailun tuloa Suomen vakuu-
tusmarkkinoille.
Meklariliitto otti suosituk-
sen johdosta yhteyttd Kilpai-
luvirastoon, joka alkoi tutkia
asiaa. Kilpailuvirasto antoi ke-

vailld 2004 asiasta padtoksen,
jonka mukaan suositus rikkoo
kilpailunrajoituslakia. VKL ei
tihin tyytynyt, vaan valitti p4a-
toksestd markkinaoikeuteen.
Markkinaoikeus hylkisi vali-
tuksen. Sen mielesti suositus
on kilpailunrajoituslain vastai-
nen.

Suurempi kiista
taustalla

Riitely aiheutti MeKlariliitolle
ldhes 60000 euron asianajo-
kulut, joita se nyt vaatii korkoi-
neen FK:n maksettavaksi.
Vakuutusmeklarit toimitti-
vat haasteen viime viikolla ki-

rijaoikeuteen ja FK on saanut
siitd tiedon télla viikolla. Rii-
dan paikisittely voi siirty4 pit-
kille ensi vuoteen.

Riidan varsinainen ydin, va-
hinkovakuutusten nettolaskutus,
on jo vanhentunut. Syyskuussa
tuli nimittdin voimaan lakimuu-
tos, jonka mukaan vakuutusmek-
larit eivit saa laskuttaa palkkioi-
taan vakuutusyhtioiti, vaan suo-
raan asiakkaitaan.

Vakuutusmeklareiden lisak-
si vakuutusvalvontavirasto, kil-
pailuvirasto ja sosiaali- ja ter-
veysministerid ovat pitineet
tatd muutosta hitikdityni. Ne
odottavat, ettd EU puuttuu asi-
aan.



